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&' DESCRIPTION DU PROJET

Ce dentifrice sans fluor est
enrichi en compléments
alimentaires  constitués de
vitamines et adapté a l'ingestion.
Il renforce la santé dentaire et
méme générale, spécialement
chez les enfants qui ont
tendance a ingérer une certaine
guantité de dentifrice lors de
brossage.

II' est formulé d'une maniere telle que I'application
orale entrainera une administration systémique de
complément alimentaire composé d'au moins une
partie de vitamine soluble dans I'eau (vitamine B),
une portion de vitamine soluble dans ['huile
(vitamine D et E) et un émulsifiant pour atteindre 2
% d'un apport journalier de référence (AJR) de
chaque vitamine dudit complément alimentaire.

E© PROBLEMATIQUE

Les compléments alimentaires sont largement
utilisés pour compléter la production ou I'absence
de vitamines. Cependant, ces compléments sont
souvent vendus séparément, ceci peut devenir
fastidieux lorsqu’il est nécessaire de les administrer
ensemble. L’utilisation de ce dentifrice permet
d’assurer le besoin du corps humain en vitamines
(AJR) tout en garantissant I’hygiéne bucco-dentaire.

@ IMPACT

= Eviter les carences en vitamines et assurer la santé
buccodentaire ;

= Prévenir les maladies dues a la consommation
excessive du fluor.
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W AVANTAGES COMPETITIFS

= Dentifrice  permettant une administration
systémique du complément alimentaire et
évitant la prise de complément alimentaire
séparément ;

= Composition adaptée a l'ingestion a la fois par les
enfants et les adultes ;

= Stabilité de la formulation du dentifrice.

P PROPOSITION DE VALEUR

Les dentifrices sans fluor et avec vitamines existent
sur le marché mais cette innovation contient une
composition plus riche de vitamines et d’autres
substances nutritives.

PROJET N° 31 : DENTIFRICE ENRICHI EN COMPLEMENT ALIMENTAIRE*

Domaine technologique : Cosmétique

Domaine d'application : Hygiéne bucco-dentaire

‘©° TYPE D'INNOVATION TECHNOLOGIQUE
Produit

[ MARCHES/CLIENTS POTENTIELS

Marchés :

= Particuliers.

Clients potentiels :
= Pharmacies et parapharmacies ;
= Grandes et moyennes surfaces (GMS).

INVESTISSEMENTS NECESSAIRES POUR
= LA MATURATION ( titre indicatif)

= Reverse engineering ou déformulation (Processus de
décomposition analytique, identification et
guantification des substances, analyses chimiques et
établissement des spécifications du cahier des charges
pour le produit) ;

= Sourcing pour la formulation et les essais du produit
(Contact des laboratoires spécialisés) ;

=  Formulation (Remise du cahier des charges au
laboratoire pour la préparation du produit, test,
validation et récupération des échantillons) ;

=  Business Plan ;

= Actions de marketing pour le positionnement du
produit.

. INDICATEURS FINANCIERS ET SOCIO-
B ECONOMIQUES (a titre indicatif)

= |ndicateurs pour la maturation :
- Investissement pour la maturation du produit
(entre 3 a 6 mois) : entre 0.3 2 0.5 MDH ;

= Indicateurs pour I'industrialisation :
- Colt d’investissement : 5a 8 MDH ;
- Emplois soutenus en phase d’industrialisation :
30 a 40 employés.

* |mpact social : Santé et hygiéne des utilisateurs.

= Empreinte environnementale : Utilisation de
matériaux recyclables.

*Pour plus de détails sur le projet, une assistance technigue personnalisée est assurée par I'OMPIC via la plateforme IP Marketplace

Contact : M. Nourddine BOUKHAROUAA

06 7594 79 96 = boukharouaa@ompic.ma

| Y} M. Abdelali MGHIZLAT IDRISSI = amghizlat@mcinet.gov.ma



